
El acceso directo a ciclos formativos de grado medio requerirá 

estar en posesión de, al menos, uno de los siguientes títulos, 

certificados o condiciones:

Título de Graduado en Educación Secundaria.

Título de Graduado en Educación Secundaria Obligatoria, 

siempre que el alumno o alumna haya superado la evaluación 

final de Educación Secundaria Obligatoria por la opción de 

enseñanzas aplicadas. *

Título de Bachiller o Bachiller superior.

Haber superado los módulos obligatorios de un Programa de 

Cualificación Profesional Inicial con anterioridad a la 

implantación del primer curso de los ciclos de Formación 

Profesional Básica.

Haber superado el curso de formación específico para el acceso 

a ciclos de grado medio y tener 17 años en el año de 

finalización del curso.

Acreditar tener un máximo de dos materias pendientes en el 

conjunto de los dos primeros cursos del Bachillerato Unificado y 

Polivalente.

Cumplir alguno de los requisitos de acceso a ciclos formativos 

de grado superior.



¿CUÁLES SON LAS SALIDAS PROFESIONALES?

Este profesional ejerce su actividad en cualquier sector productivo

dentro del área de comercialización o en las distintas secciones

de establecimientos comerciales realizando actividades de venta

de productos y/o servicios a través de diferentes canales de

comercialización o bien realizando funciones de organización y

gestión de su propio comercio.

Vendedor/a

Representante comercial.

Promotor/a.

Tele vendedor/a.

Venta a Distancia.

Tele operador/a (Call - Center).

Información/ atención al cliente.

Cajero/a; reponedor/a.

Operador/a de contact-center.

Administrador/a de contenidos on-line.

Comerciante de tienda.

Gerente de pequeño comercio.

Técnico en gestión de stocks y almacén.

Jefe de almacén.

Responsable de recepción de mercancías.

Responsable de expedición de mercancías.

Técnico/a en logística de almacenes.

Técnico/a de información/atención al cliente en empresas.



PLAN DE FORMACIÓN:

Marketing en la actividad comercial.

Gestión de un pequeño comercio.

Técnicas de almacén.

Gestión de compras.

Venta técnica.

Dinamización del punto de venta.

Procesos de venta.

Aplicaciones informáticas para el comercio.

Servicios de atención comercial.

Comercio electrónico.

Inglés.

Formación y orientación laboral.

Formación en centros de trabajo.


